VVzdélavaci oblast Gastronomie a zemédélstvi

PRODAVAME
FAREMNIi PRODUKTY

Zemédélskd usedlost nedaleko Litoméfic

produkuje vynikajici zeleninu. Je dokonce zafazena

do Integrovaného systému péstovani zeleniny. Jeji
zelenina je vyhlasena po celém mésté. Stoji se na ni
fronty, ale pomalu zacind ubyvat prodejni prostor -
vytlacuji ho prekupnici (na zavedenych trzich), rostou
supermarkety... Vyhlidky nejsou dvakrat pfijemné.
Majitel farmy pan Kostka hledal, kde zeleninu prodat

a jak zabezpecit rodinnou farmu. V roce 2010 zacal
prodavat na praveé vznikajicich farmarskych trzich v Plzni
a Praze. Zeleninu kupovali spotFebitelé, ktefi ocenuji jeji
chut, pavod, Setrny pfistup k jejimu péstovani. Zkratka
vyzaduiji kvalitni jidlo. Rodina pana Kostky je ozdobou
mnoha farmarskych trhd. Jemu se povedlo prorazit. Ti,
kdo jsou poctivi k sobé, svym zdkaznikdm a staraji se
dobre o pole ¢i zvifata, maji velkou Sanci délat, co je bavi,
a navic za to dostat odpovidajici penize.

Zdmérem vzdélavaciho programu Zpracovani a prodej
faremnich produkt( je rozsifit obzory farmarim

z Plzeriského kraje. Publikace, kterou si praveé ctete,

je jednim z vystupl programu. Spolecné se skupinou

asi 15 farmard (sedlakd - jak chcete) jsme navstivili
nékolik farem, které dokazaly nejen produkovat
prvovyrobky, ale i vyrabét prvotfidni potraviny. Navic
jejich pfijmy nestoji na jedné komodité. Trojnozka je
stabilné&jsi nez chddy. Farméri zapojeni do programu také
slyseli a vidéli, jak smysluplné proddvat na farmarskych
trzich, tzv. ze dvora, v kamennych obchodech, jak zahagjit
a udrzet bedynkové systémy, jak funguje Komunitou
podporované zemédélstvi nebo jak spravné rozjet
spolupraci s restauracemi, hotely apod.

Publikace poznatky a zkuSenosti nabyté béhem
vzdélavaciho programu shrnuje. Dozvite se, jak se
vyvijely farmarské trhy, proc je dobré kombinovat rdzné
formy prodeje, jaké portfolio vyrobk( by mohlo na trhu
uspét. Vzhledem k tomu, Ze sdruzeni ENVIC, tvirce
programu i projektu, je jednim z prvnich organizator(
farmarskych trh v CR, mélo moZnost nasbirat hodné
zkuSenosti. A to nejen s provozem trhu, ale i v jednani

s farmafi, kontrolnimi orgdny a samozrejmé se zakazniky.
Opfeni o zkuSenosti jsme pro vés sestavili tuto publikaci.
Snad vdm bude k uZzitku.

PRODAVAME ZE DVORA

Prodej ze dvora je pradvnimi pfedpisy vymezeny prodej
faremnich produktd v malém objemu. Malé farmy

tak pozivaji nékterych ,zjemnéni” pravnich predpisd.
Samoziejmé to s sebou nese i urcitd omezeni. Stanoveny
jsou i produkty, které lze timto zplsobem prodavat.
Jednd se o naprosto nejjednodussi prodej vasi produkce.
Bohuzel se timto druhem prodeje tézko uzivite. Pokud
prostudujete pfislusné pravni predpisy, vyjde vam, Ze
neposkytuji dostatecny prostor pro efektivni pfijmy.
Ovsem pro péstitele zeleniny ¢i ovoce je to dobry nastroj
prodeje. Na ty se totiz predpisy, které omezuji prodej

z farmy (dvora), nevztahuiji.
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QL Veterinarni zakon upravuje pozadavky na prodej
Zivocisnych produkta ze dvora. Presnéji tato pravidla
stanovuje vyhlaska 289/2007. Z téchto predpist je
zfejma snaha zmirfiovat veterinarni poZzadavky pro prodej
ze dvora, na trzich a v maloobchodu.

Prodavat ze dvora lze:
Zivou dribez / Zivé kraliky
drldbezi / krdli¢i maso
nebalend Cerstva vejce
syrové mléko / smetanu
med

Zivé ryby

ulovenou volné Zijici zvér

Prodavany mohou byt jen produkty z vlastniho
hospodafrstvi. Prodej musi byt realizovan jen kone¢nému
spotrebiteli nebo do nejblizs§iho maloobchodu. Neni
mozZné ze dvora dodavat napfiklad do restauraci ¢i
jidelen.
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el Vybér nékterych ustanoveni prislusné vyhlasky:

e prodej maximalné 10ks dribeZe (kralikd) v prabéhu
1 tydne

® prodej 60ks vajec v pribéhu jednoho tydne
(maloobchod), nebo 60 ks jednomu spotrebiteli (pfimy
prodej)

® zpracovani max. 2t medu ro¢né

® prodej syrového mléka do dvou hodin po nadojeni,
nebo zchlazeni na 8 °C a prodej do 24 hodin

® prodej ryb vykuchanych, vcelku, chlazenych

® prodej zvére v kiZi nebo pefi, vysetrené proskolenou
osobou, maximalné 30 % ulovené zvére roc¢né (lovcem)

Prodej ze dvora lze aplikovat i na prodej na farmarském
trhu. V podstaté mizete na farmarském trhu prodat
10ks dribeze. A to navic za pfedpokladu, Ze uz
nerealizujete prodej jinde. Stejny princip plati i u kralika.
Prodej vajec je pomérné vyhodny, ale za podminky, Ze
mUzZete prodat 60 ks vajec jednomu spotiebiteli. Coz

by podle vyhlasky mélo byt umoznéno jen pfi prodeji
pfimo ze dvora, na trZnici ¢i na farmarském trhu.

Do maloobchodu miZete dodat jen 60 ks vajec tydné.
Prodavat samoziejmé mizZete jen potraviny bezpecné.
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2* Pokud prodavate maso ze dvora prostiednictvim
maloobchodu, musite ho oznacit: ,Maso neni veterinarné
vysSetieno - urceno po tepelné Gpravé ke spotiebé

v domacnosti spotiebitele.”
Podivejme se podrobnéji na jednotlivé skupiny produktd.

Pri prodeji dribeziho a krali¢iho masa plati:

® prodavat mdze jen chovatel, jehoz ro¢ni produkce je
niZsi neZ 2 000 krat, hus ¢i kachen nebo 10 000 ks
ostatni dribeze

o kraliky Ize prodavat jen s hlavou

® |ze prodat nejvice 10ks dribeZe nebo krélikd tydné



ZPRACOVANI A PRODEJ ROSTLINNYCH A ZIVOCISNYCH PRODUKTU Z FAREM

Vejce byste méli prodévat nebalen3, ale i baleni vajec je
kontrolnimi organy tolerovano. Prodat je miZete bud ze
dvora, na trhu nebo do maloobchodu. Proddna musi byt
nejpozdéji 21 dnli po snasce. Minimalni trvanlivost vajec
je 28 dnll po snésce.

Vejce

® musi byt prosvicenad a musi k nim byt pfipojena dobre
viditelnd informace pro spotfebitele o minimalni
trvanlivosti vajec a o jménu, popf. jménech chovatele
a adrese chovu, kde byla vejce vyprodukovana

® muizete prodat na trZnici, z farmy, v poc¢tu 60ks
jednomu spotrebiteli

® do maloobchodu miZete dodavat maximalné v poctu
60ks za tyden

Prodej vajec na farmadrském trhu. Z hlediska zdkona je
vse v poradku. Vejce jsou proddvdna jednomu spotrebiteli

v poctu 30ks. Nejsou balend v klasickém uzaviratelném
obalu, ale jen na platu, pretaZena potravindarskou folii.

Med je zdénlivé neproblematickou komoditou, ale v praxi
se Casto setkavame s chybami v jeho oznacovani.

Kazda sklenice medu musi nést oznaceni:

® jméno, pfijmeni, adresa a bydliSté chovatele
® druh medu dle pivodu

® mnozstvi

® datum minimalni trvanlivosti

Za malé mnoZstvi medu jsou povaZovany 2 tuny medu
vyrobené za rok. Med je samozifejmé mozné proddvat jen
od zdravych v¢el.

Syrové mléko a smetanu je moZzné prodavat takeé. Je
nutné zajistit pravnimi predpisy poZzadované mnozstvi
mikroorganism& v mléce kravském (100 tis. na 1 ml),
kozim nebo ov¢im (500 tis. na 1 ml). Opét zdGrazfiujeme,
Ze je mozné proddavat produkty jen od zdravych zvirat.
Prodavat Ize prostfednictvim mlééného automatu, pfimo
ze dvora (oddéleny prostor od staji) nebo prostiednictvim
maloobchodu (musi jit o omezenou ¢innost - viz nize).
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L* pokud prodavate syrové mléko, musite ho oznatit:
.Syrové mléko, pfed pouzitim pfFevafit.” Toto heslo staci
pri prodeji ze dvora viditelné umistit v prodejné (mistnosti,
ze které mléko vydavate).
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Za prodej v rezimu omezené, okrajové ¢innosti se podle
§ 10 vyhlasky ¢. 128/209 Sb. rozumi:

® potravinarsky podnik zpracovava nejvyse 5001
kravského mléka denné (1001 koziho, 501 ov¢iho)

® mnozstvi dodavaného mléka a mlécnych vyrobka
(v podniku vyrobenych) do maloobchodu neprekracuje
35% tydné

NEKDE ZACIT MUSITE

Prodej ze dvora je dobrym zplsobem, jak si otestovat
poptavku po vasich produktech. Popfipadé si alespon
vyzkousite prace spojené nejen s prvovyrobou, ale

i s prodejem. Omezeni, kterd jsou spojend s prodejem
ze dvora, vas ¢asem stejné donuti posunout se dal.
Objem prodanych produktl vas totiz tézko uzivi. D4 se
vSak vyuzit pfi zaméreni napfiklad na vyrobu mlécnych
produktl. Doplitkové ve vlastni prodejné na farmé mizete
prodévat vejce ze svého chovu préveé v rezimu ze dvora.
Tyto produkty muizZete nabidnout i na farmarském trhu.
Ve vlastni faremni prodejné klidné mZete prodavat
vlastni kurata, kraliky, kachny nebo husy. K tomu bude
potiebné nalézt zplsob, jak zdkaznikim sdélit, Ze
aktualné mate drlbez nebo kraliky.
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Farma nedaleko Pasova (Bavorsko) provozuje
minimlékdarnu s prodejem vajec ze dvora. Ve faremni
prodejné proddvaji napriklad dZemy, pastiky a dalsi
vyrobky od sedldkd z okoll.

FARMARSKE TRHY

Zhruba pred péti lety nastal pfiklon ¢asti (cca 30 %) spotre-
bitelské veFejnosti ke kvalitnim tuzemskym potravindm,
idedlné produkovanym pfimo farmafi. Jak se to stalo?

Pravdépodobné to bylo dédno vlivem vice okolnosti.
Jednou z nich je dozajista fakt, Ze kvalitni potraviny bylo
v béZné obchodni siti potfeba hledat lupou. Nezaménujte
prosim nezavadnost za kvalitu. Situace neni idealni ani
dnes. Ale preci jenom uzZ je z ¢eho vybirat. Spotrebitelé
precpani unifikovanymi potravinami ze supermarket(
zacali vyhledavat autentické (nebo znamé) chuté, jaké

znali z mladi. Cesnek chutnal jinak, mléko bylo tuéngjsi,
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